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E09 股东会与⼤聪明 
2025 年 6 ⽉ 3 ⽇ 

 

5 ⽉因为参加股东会出了趟远⻔，和⼤家分享两个感悟：第⼀、这就是我的公司；第

⼆、警惕⾃⼰变成⼤聪明。 

⽼套路问⼤家⼀些问题： 

- 吃了免费午餐应该说谢谢吗？ 

- 这则新闻你怎么看？茅台股东⼤会前夜晚宴改为⾃助餐，⻜天茅台变蓝莓果汁 

- 谁不会想参加股东会？ 

- 谁是世界上最成功的投资者群体？ 

- 以下你会选择哪⼀个：1）极好公司，价格不便宜；2）还不错公司，价格算能接

受；3）⼀般公司，价格便宜？ 

--- 

时间轴 

00:07 通过股东会获得年报之外的信息 

04:38 这就是我的公司 

08:32 再说市场先⽣ 

12:18 加强⽣意思维对抗股市思维 

20:31 有⼈没想好就下注了，想好了只需要相信就⾏了 
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24:41 投资⼈总的来说还是太聪明了 

--- 

导语：参加股东⼤会的收获与真切感知 

Hello, ⼤家好，我是正常派，欢迎⼤家回到《慢慢变富》。前段时间出了趟远⻔，出

差了⼏天。五⽉⼤家也知道，国内的上市公司都是⽐较密集地召开股东⼤会，所以五

⽉其实是很适合出⾏的⼀段时间。我们说投资买股票就是买公司，如果我们投资的公

司召开了股东⼤会，条件允许的话，应该要去参加⼀下。 

其实参加股东⼤会的动机可以是各式各样的。我看⻅有些⼈在小红书上发去参加腾讯

股东⼤会的经历，其实是为了追星对吧，就为了看⼀看小⻢哥是不是还很年轻。也有

⼈⽐如去茅台镇旅游，顺便参加⼀下茅台的股东⼤会，都挺好的。其实只要愿意去看

⼀看，参加⾃⼰投资公司的股东⼤会，其实是挺必要的。 

当然，不是说所有公司的股东⼤会每年都要去参加。因为你可能每年能够获得的这些

额外收获或者是反馈并不会太多，所以也不是⼀定要每年都去参加。但是对于刚买⼊

的公司，去参加⼀下是挺好的。这⼀次我去参加股东⼤会，也确实收获了不少东西。

在投资上来说，⾸先就是确实能够看⻅年报之外的很多东西。因为之前买股票主要就

是基于年报或者⼀些公开信息对于公司的了解，而亲⾝去参加股东⼤会，我觉得特别

是在对公司⽂化的感知上，是⾮常真切的。 

因为你真的到了公司（当然有些不是在总公司⾥⾯召开的），有机会去参观公司，然

后跟公司的管理层进⾏交流。你可以⽐较具体地感受⼀下，这个公司的⽂化有没有渗

透到每⼀处，是不是基层的员⼯也认可公司的⽂化、也在践⾏公司的⽂化，管理层是

不是⾔⾏⼀致？看他们是怎么说的，看他们有没有⼀直在这样说、⼀直在这样做，以

及他们的这些决策⾥边是不是在反映着公司⽂化的点滴。同时，也能获得⼀些额外的

信息。因为有股东问答环节，你可以就⾃⼰关⼼的问题来问公司的管理层，管理层通

常也会⽐较坦诚地与股东进⾏交流。所以有关公司⼀些问题的回答，当然也能够让你

获得⼀些额外的信息，但我觉得可能也不是那种决定性的信息。 
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还有⼀个好处，就是说如果你是⼀个真正的投资者，你选择的是⼀个怎么说、并不是

那么热⻔的⼀些公司，偶尔在孤独的坚守⾥其实是有⼀些孤独感的，会怀疑是不是只

有我看⻅了这个公司的好。但是你参加股东⼤会，能够遇到全国各地来的、同样认可

这个公司的投资者，也就是所谓志同道合的⼈，这在⼀定程度上能消除你在投资上的

孤独感，让你看到实际上有很多⼈能够看⻅这个公司的投资价值。当然对我⾃⼰来

说，参加完股东会之后，遇⻅了⼀些新的朋友，也可以去找⼀找⽼朋友散散⼼，顺便

做⼀些公司的⽥野调查。看看市场上的新鲜事情，我觉得都是挺不错的⼀个散⼼机

会。所以总的来说，我觉得有机会、有时间去参加⼀些公司的股东⼤会，都是⼀个挺

好的体验。 

观点⼀：买股票就是买公司与主⼈翁精神 

这⼀次，我还有两个挺⼤的感悟，在这⾥跟⼤家分享⼀下。 

第⼀个感悟就是关于“这就是我的公司”。我们⼀直说投资买股票就是买公司对吧，

我买了这个公司的股票，其实就是拥有了这个公司的⼀部分，那这个公司就是部分由

我所有的。其实这个理念我当然很清楚，但还是难以避免地会产⽣⼀些⼼态上的偏

差。⽐如说今年我参加股东⼤会，其中⼀家我投资的公司，股东会结束之后请股东们

⼀起吃饭，管理层跟⼤家坐在⼀起聊⼀聊公司的⼀些情况。吃完饭之后，我很本能地

跟这个公司的管理层说谢谢。然后很有意思，公司的⼈对我说：“不⽤谢谢，这个是

你们的钱，所以不⽤客⽓。”确实，这个公司就是我的公司，请来参会的股东吃饭，

好像确实也是花的我的钱。所以我那个时候才突然感觉到，⾃⼰好像还没有真正做到

把这个公司看成是⾃⼰的，没有把公司的每⼀分钱看作是公司来分配给股东的投资资

⾦。 

这个也跟今年茅台的股东会有⼀点关系。不知道⼤家有没有听说，今年茅台的股东会

发⽣了很⼤的⼀个变化。之前茅台请股东们吃饭，⼀般都是餐桌上会放两瓶⻜天茅

台，结束之后，公司还给每⼀位股东准备⼀份伴⼿礼，⾥⾯是那种迷你小瓶装的。这

个小茅台我看有⼈还算过账，⼤概值个好⼏千块钱，其实基本可以把路费给报销了。

而今年茅台变成了让股东们吃⾃助餐，也没有茅台酒了，好像是提供了茅台⾃⼰搞的

这种果汁，所以有⼀些股东还挺不⾼兴的。但是实际上你想⼀想，⼀年有好⼏千⼈参

加茅台的股东⼤会，要是每⼀桌都放⻜天茅台，伴⼿礼都是这种小瓶装、小樽装的茅
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台酒，那其实整个成本是挺⾼的。而这些钱不都是股东的钱吗？所以作为股东，为什

么公司帮你们省钱了，你们反而不⾼兴了呢，对吧？ 

所以如果我们真的是在践⾏价值投资的话，我们应该更加深刻地理解“买股票就是买

公司”，这个公司就是我的公司，从而去审视这个公司的⼀些⾏为。我们应该更加站

在主⼈翁的⻆度去想，这个东西到底是不是有利于公司。当然，真的投资者和假的投

资者还是有很⼤的区别的。我想投机者⼤概是不会想去参加股东⼤会的，因为对于投

机者来说，股票只是⼀张纸，他买来只是希望未来能够卖⼀个更⾼的价格就⾏了，很

难说会有什么主⼈翁精神对吧？所以⼤⽼远跑去参加股东⼤会，可能并不是投机者喜

欢做的事情。但如果你是投资者，你会认为这是你的公司，所以每⼀年去看⼀看公司

的发展情况，跟公司的管理层⻅⻅⾯，跟他们做⼀些交流，应该是挺顺理成章的⼀件

事情。所以投资者需要把公司当成是⾃⼰的，同时要学会忽略市场的这些涨涨跌跌。 

观点⼆：从股市思维转向公司思维（⽣意思维） 

其实如果你买的是这家公司的话，市场的短期影响并没有那么⼤。我们之前说“市场

先⽣”的概念，在买股票之前，这个市场先⽣纯粹只是⼀个报价的，他会每天给你报

个价。你要不要买这公司，其实跟他这个报价，特别是这种报价的波动模式，本⾝没

有什么太⼤的关系。市场先⽣的报价模式并不是指导我们是不是要买下这个公司的⼀

个判断对吧？所以买之前要把市场先⽣看作是⼀个提供报价服务的，他是为你来提供

服务的这么⼀个⻆⾊就可以了，而不是把他当成你买股票的主导。当然更难的是，买

了股票之后，你怎么看市场先⽣。我⾃⼰是有这种切⾝体会的，就是说在买之前，我

在⼀定程度上是能够做到忽略市场先⽣的报价波动的，更多的是看公司是不是有好的

商业模式、是不是有好的⽂化，把价格只是当做是否构成我买⼊时机的⼀个因素。 

但是买完之后，这个⼼态其实或多或少会产⽣⼀些波动。因为⼀旦买完之后，这个公

司就跟你利益⾮常密切相关了，如果你买了很多这个公司的股票，那就极其相关了。

容易出现的情况是什么呢？就是说市场先⽣他不再是⼀个单纯的服务机构了，而是变

成了⼀个裁判。也就是说我买完之后，如果市场涨了、股价涨了，我就会觉得我买得

挺对的；而这个股价跌了，我就会怀疑⾃⼰是不是买错了，多多少少⼼⾥会有这么⼀

些些波动。也就是说在买完之后，我没有完全做到忽略市场，把市场先⽣当成了裁

判，把他看作了评判我是否投资正确的⼀个很重要⻆⾊。 
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这就要求我们要从股市思维转向公司思维。你买的是⼀家公司，虽然是部分所有权，

但是实际上这和你完全拥有这个公司在本质上是没有区别的。你希望这个公司因为好

的商业模式、好的⽂化，它的盈利得到不断的增⻓。这样的话，你作为公司的所有

者，你能够分享公司的这种盈利还有成⻓，这个是公司思维。但是我们⼤部分时候，

其实还是陷在股市思维⾥，也就是关注股市的这些涨涨跌跌，股市的其他参与者的这

些动作也好、⾔论也好，其实都会影响到我们对于⼀个股票价值的判断，对你当前的

动作选择产⽣⼀定的影响。股市思维总是会不断地侵蚀我们的公司思维，所以我们要

不断地去选择忽略市场，不断地加强⾃⼰的这种公司思维。那公司思维，其实就是⽣

意的思维。 

你如果拥有⼀个小⽣意，你其实没有⼀个公开可获得的交易市场不断地为你这个⽣意

提供报价，那你就是⼀个纯粹的⽣意思维。但是因为这个股票市场的存在，我们可能

很多时候都被这个市场给带歪了。那要加强这个⽣意思维，其实⾃⼰做做⽣意就挺好

的。创业可能成本很⾼，但是做⽣意的成本有的时候并没有那么⾼，多做⽣意，其实

对于我们加强⽣意思维是⾮常好的。包括巴菲特他早期的时候，小的时候他也送报

纸，他也把口⾹糖拆散了卖给他的朋友，然后他还买过这种⼆⼿的游戏弹珠机放在理

发店⾥⾯，他还买过这种秤体重机放在不同的地⽅给别⼈⽤、来赚钱。所以你看巴菲

特投资做得这么好，是因为他有极强的⽣意思维。然后他的这个⽣意思维是他从小⼗

⼏岁就开始做⽣意所塑造起来的。所以，如果你的投资思维的⼤部分是由⾃⼰早年做

⽣意所塑造的，你可能对于这个股市，就不会那么轻易地让它去主导你的投资。如果

你从来没有做过⽣意，然后⼀来就参加了这个股市，然后被这些跌宕起伏的股市带着

走，没有这个⽣意思维的话，你可能注定就是⼀个投机者了。 

当然，现在⽣意也不是太好做。前段时间我看了⼀个纪录⽚，就是李翔做的《激流时

代》第⼆季，⾥⾯有⼀集是讲现在这种加盟⽣意的。我看⻅很多的加盟者，他们跟随

这种消费加盟的热潮，参与了各种奶茶也好、烘焙也好的加盟⽣意，但很多时候都是

亏钱的。这个反正也是挺好的教训，我觉得即使是亏钱了，也能够明⽩为什么⾃⼰亏

钱了对吧？那你可以看⻅，对于加盟商来说，他们其实更多就是⽣意思维。⽐如说他

知道开⼀家蜜雪冰城，加盟的成本可能是 20 万；而开⼀家霸王茶姬，它的成本可能要 

100 万。但是在霸王茶姬的早期，它可能加盟⼀家的回本周期就是六个⽉。那对于能

够做到早期就加盟霸王茶姬的⼈，如果你真的能够做到 6 个⽉就回本的话，那其实是
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⼀个很好的投资对吧？六个⽉就能回本，也就是说它是极低的 PE。所以这就是典型的

⽣意思维，我考虑的就是说这个⽣意能够产⽣多少的现⾦流、净利润对吧，能够考虑

我的这个回本周期，这个是⽣意思维。 

当然加盟是⼀个很⻓的话题，我们今天不聊这个话题。我想说的就是，加盟其实是⼀

个很好的锻炼⽣意思维的选项。当然可能加盟的⻛险太⾼，我们可以考虑小成本地开

个⽹店什么诸如此类的。甚⾄在⾹港，我之前还看⻅有⼈玩迷你的这种创业，⽐如有

这种抓娃娃机的商店对吧，你甚⾄可以只租其中⼀个抓娃娃机。你租其中的⼀个，每

个⽉租⾦是多少钱，然后你每个⽉流⽔是多少钱，看你多少时间能够回本对样？这是

更低成本的、只需要极小资本参与的这么⼀些⽣意的机会。所以加强⾃⼰的⽣意思维

来抵抗这些股市思维，让⾃⼰能够真正地忽略市场，我觉得对于投资者来说是有很⼤

帮助的。 

当然还有⼀些别的⽅式可以加强⽣意思维，最低成本的⽅式就是说，你不⽤⾃⼰掏⾃

⼰的钱去做⽣意了，你就带⼊⼀下⽼板的⻆⾊、企业家的⻆⾊，想想怎么样去经营好

⼀家企业。你选⼀个你感兴趣的企业，想⼀想：如果我是这个公司的 CEO，我会怎么

样经营这家企业？我会不会做它当前做的这么⼀个重⼤的决策？如果你发现你的决策

和这个公司的 CEO 的决策是不⼀样的话，多深究⼀下为什么，可能你就能够在“怎

么样经营好⼀家企业”上，有更多的这种感知。 

很多时候你会发现，经营好⼀家企业不是靠聪明对吧？其实太聪明的企业家是要保持

警惕的，⼤部分时候都是靠常识，看是不是在做正确的事。每个⼈有每个⼈⾃⼰的认

知，你认为什么是对的，然后你能不能够不被其他⼈或者是这个市场的投资⼈带节

奏，然后⼀直坚持做⾃⼰认为对的事情。慢慢地，好的企业和不好的企业就会显⽰出

这个差距来。这个在我参加股东会的过程中，其实也会有这样的⼀个体会。就是说我

们作为股东、作为投资⼈，每个⼈都有⼀些好的点⼦，但点⼦本⾝其实⼀点都不值

钱。但是你作为股东，这个公司就是你的，你还是时不时会有个冲动去教公司的 CEO 

怎么做企业，你总是觉得公司可以做⼀些这样或那样的事情，可能会对公司业绩有好

处。虽然这个是我的公司，但除⾮是公司向你求助了，否则通常来说，不要去当这个

⼤聪明。 
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因为经营⼀家企业其实不是靠点⼦驱动的，更多的时候只要有常识，然后不断地去执

⾏就好了。难道公司领导是没有这个脑⼦、脑⼦不够活，没有想到这些吗？很多时候

他们都能想到。所以我觉得股东会上，并不是让你来给这个公司提这种具体经营经验

的。股东会其实是⼤家来讨论公司的战略⼤⽅向有没有问题。如果⼤⽅向上没有问

题，那你在股东会上其实就是看看这群管理层能不能让你去相信就好了。如果能够相

信管理层，⼤的⽅向也没问题，那你就交给他们去执⾏就好了。所以，第⼀个主要的

感悟就是说，这就是我的公司，我买的是这家公司，这家公司就是我的。我应该更多

地拥有⽣意的思维、公司的思维，然后要警惕这种股市思维。市场先⽣他只是个报价

的，他也不是⼀个裁判。只要公司的管理层值得相信，交给他们做就好了。 

观点三：警惕投资中的“⼤聪明”倾向 

这⼀次我第⼆个主要的感悟，就是有关“我是不是⼀个⼤聪明”的这个问题。为什么

这么说呢？就是因为参加股东会，我也跟其他的⼀些股东有了⼀些交流。然后我发现

很有意思，其实有不少的股东，他其实对公司的商业模式还是有很多的疑问。他这些

疑问不是有关细节的，而是有关公司最核⼼的商业模式的。也就是说，他们在还没有

⾮常确定公司商业模式的情况下，就已经买了这个公司。如果他们买的这个仓位是⽐

较⼤、不是⼀个观察仓而是重仓的话，那我觉得其实他们已经是犯错了，也就是在⼀

个⾃⼰并不是那么确定的投资机会上，已经下了⼀个重注。 

在我的感觉当中，这样的⼈其实是不少的。但如果你真的是认可这个公司的商业模

式，然后认可公司的⽂化的话，其实作为股东你需要做的并没有太多，你只需要选择

相信企业家就好了。这个你可以从巴菲特、段永平他们的⾏为上看得出来。伯克希

尔·哈撒⻙作为⼀家控股公司，它的公司总部只有⼗⼏个⼈，然后它底下管理着⼏百家

的企业，他们只是很简单地选择相信企业家能够不断创造价值，他们并不会去⼲涉公

司的⽇常运营。当然他们会参加董事会，当然他们会在公司需要帮助的时候去提供他

们的这些帮助，但是⼤部分的时候，他们其实并不需要做太多事情。 

我们可以问⾃⼰这么⼀个问题：世界上最好的投资者群体是谁？有些⼈说可能是价值

投资者，有⼈说是这些对冲基⾦很厉害对吧？但是事实上，我觉得世界上最好的投资

群体，其实就是那些企业家。你看他们⾸先做的是他们懂的事情，不懂不投，他们做

的都是他们认为⾃⼰有优势的、他们能懂的这些业务对吧？而且他们⾮常专注地只做
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他们能够有⼀定的⽐较优势的这些业务。他们当然是⻓期持有，他们当然投资⾃⼰的

这个公司，他们有极强的安全边际的（他们拿的都是原始股，⼀直到这个公司上市对

吧）。然后好的企业家其实是不会被市场所⼲扰的，他们都在坚持做⾃⼰认为对的事

情，属于常识范围内的东西。当然他们的业绩可以说是这个世界上最好的，他们在⾃

⼰的公司上实现的回报，可能有千倍、万倍、甚⾄⼗万倍的可能都有。所以事实上，

世界上最好的投资⼈其实是那些企业家。 

如果你没有选择去相信那些企业家，而是认为⾃⼰能够为公司提供最好的这种指导的

话，那可能你就是那个“⼤聪明”了。我其实也⼀直在告诫⾃⼰，我去参加这个公司

的股东⼤会，⼀是去识别⼀下有没有什么新的⿊天鹅⻛险（就是说有没有出现什么新

的情况，在我看来对公司来说是个巨⼤的⻛险，那这样的话，我可能就要抛掉公司的

股票了）；⼆是在没有什么新的⻛险的情况下，其实是要时刻地提醒⾃⼰，除了摇旗

呐喊之外，⾃⼰其实做不了什么，我应该选择的是要相信这些企业家。 

总的感觉就是说，投资⼈作为⼀个群体还是太聪明了，他们有时候会犯这种⼤聪明的

错误。例如，⼀尺的杆⼉不跳，专⻔去找七尺的杆⼉来挑战⾃⼰。⽐如他会去找⼀些

⾼难度的、没有办法判断出未来的⾏业。⽐如最近出现了⼀些新的趋势、出现了⼀些

热⻔的股票，内⼼就开始躁动，就不断地去想“我要不要去看⼀看，然后扩⼤⼀下⾃

⼰的能⼒圈”，找⼀个借口就是说我要看⼀下、我要学习、我要扩⼤⼀下⾃⼰的能⼒

圈，也想投⾝到这样的⾼难度⾏业⾥⾯去。这个说⽩了也是想追逐这个趋势或者是热

点，寻找⼀些⾼难度的路径。即使在投资这个范畴⾥边，我们也看⻅有很多投资⼤

⽜，他可以买某⼀类股票，它的收益率也可以战胜市场，有的时候我们就会想：我要

不要了解⼀下这条路是怎么回事，我可不可以也在这条路上去赚到⼤钱？当然这个走

到极端就变成投机了对⽩（吧）？这完完全全就是想看⼀看投机这条⾼难度的路径，

这条不可能的道路，⾃⼰是不是也能够赚到⼤钱。 

或者对于投资者来说，其实经常⾯临的是⼀些⾼难度的选择，把⾃⼰置于⼀些极其纠

结的境地之中。⽐如说我们经常⾯临的选择，有的时候我也会问⾃⼰，我是不是现在

⾯临三个选择：第⼀，我看⻅了⼀些极好的公司，但是它们的价格不便宜；第⼆，我

看⻅⼀些还⾏的公司，价格也算能够接受；第三，我看⻅⼀些很⼀般的公司，但是它

们的价格很便宜。然后我就想这三个我到底应该要选择什么？这个就是⼀个典型的把

⾃⼰放在⾼难度选择之下的⾏为，逼迫⾃⼰做⼀个决策。我不知道你会选择哪⼀种，
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但是后来我明⽩，其实还有第四个选择，就是都不投，选择等待。我应该等到好的公

司价格也便宜的时候再投资对吧？在⽐如说德州扑克⾥⾯，你永远都可以选择 fold，

可以盖牌对吧，你可以不玩。没有谁要求你有⼀点点闲钱，就⻢上得投⼊到这三个选

择中的⼀个，你可以等。所以这些就是典型的投资⼈“⼤聪明”，⼀尺的杆⼉不跳、

专找七尺的杆⼉来跳的情况。 

还有⽐如就是在⼀些分析⾥边，⽐如分析公司的商业模式，然后就是在⾥⾯硬凹，找

各种这种复杂的逻辑来说明“其实这个公司是⼀个很好的公司”。这个⼤部分是出现

在这个公司已经暴涨的情况下，之前是看不太懂为什么暴涨了，然后来找⼀些理由：

“原来这个公司之前看错了，以为它是某⼀类公司，其实它有⼀种更⾼级的逻辑在这

⾥，我们之前没有看到，现在我看到了，我应该买⼊。”这个也是典型的这种没有护

城河也要硬凹、⾮要找出⼀些护城河的做法。 

还有⼀类就很常⻅，就是要显得⾃⼰很聪明，这种就是更加外显性地去外界或者去市

场⾥⾯寻找肯定。可能⾃⼰买了⼀只股票之后，就开始在公众场合⽆脑地去催票，喊

着“这个公司怎么这么好，你们太笨了”；还有⼀种就是随意地对任意的⾏业或者任

意的公司都发表⾃⼰的评论，⽆论这些公司和⾏业是不是在⾃⼰的能⼒圈范围之内，

总是感觉⾃⼰的能⼒圈其实⽆限⼤，什么公司我都懂，什么公司我都可以评论两句对

吧？这些典型就是为了显得⾃⼰聪明，然后其实是在向外界、在向市场寻找肯定和存

在感。所以这些错误习惯，当然就是我⾃⼰提醒我⾃⼰要时刻警惕的地⽅。 

结语：投资是⼀场⼼性的修炼 

投资⼈作为⼀个群体，为什么有那么多的⼤聪明呢？我不知道为什么，但是我觉得有

可能，这⼀群投资⼈更多是⼀群运⽤脑⼒的群体。然后他们可能习惯了这种智⼒上的

博弈游戏，从小到⼤接受这些精英教育，考试就是考验你的智⼒，然后我们也习惯了

这种智⼒的游戏，并把它盲⽬应⽤到投资⾥⾯，误以为投资就是纯粹⽐拼个⼈的分析

能⼒。只要我的分析能⼒⽐你强，我就应该赚更多钱。 

但这个其实本⾝我们之前也聊过投资者的⽐较优势，这是完全错的。投资分析能⼒可

能它的重要性还没有占到 10% 或 20% 对吧？其实更加重要的是你的⼼理素质。在投

资⾥⾯真正赚了⼤钱的⼈，他往往并不是那种⼤家表⾯上看起来智商绝顶、⾮常聪明
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的⼈。其实很多赚钱的⼈，他们的商业逻辑和思考极其简单，但是他们就赚到了很好

的收益，因为最核⼼成功的因素是⼼理⼼性。你能不能够耐得住寂寞选择等待，你能

不能够在⼤家都不看好的时候，回归到最简单的常识，坚守住⾃⼰的判断。 

投资它不是⼀个⾼智商的智⼒竞赛，它更像是农⺠种⽥，你需要经历⼀个春种秋收的

完整过程，绝对不是说速战速决的考试，能够靠你考 98 分就⼀定⽐别⼈考 80 分拿到

的结果要好。所以，这就是我这⼀次出⼀趟⻔的第⼆个感悟，就是时刻警惕⾃⼰，不

要变成投资⾥的那个⼤聪明。好吧，今天⽐较短就聊到这⼉，让我们⼀起慢慢地去种

⽥，拜拜。 

 


